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几个误区

 做外贸就是做B2B
    外贸的途径有很多种，例如B2B，SEO，Adwords等，

B2B绝对不是唯一，当然他们的地位至少从现在来说非常
重要。

 做一个网站就是网络营销

    产品不会说话，业务员是产品的嘴巴！
    同样道理，网站自身不具备自我推销的功能，网站建立后
需要将其推广出去！
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企业如何看待B2B

总体来说，B2B是外贸宣传中见效最快的方式！
     就如同一个菜市场，名声在外，大家都知道在这里可以种类齐全，供
应商众多又利于比价砍价。总有这么一大批的买家会盯着某个平台。

     
     企业可以利用平台上固有的那一部分客户来迅速扩大宣传，得到询盘，
甚至拿到订单！

     
B2B让老外得到了最大的实惠，而外贸企业则是沦为比价机器
     基于以上分析，大家都知道这个事实，加上平台企业无节操的利用同
行间的敏感关系，不同的刺激老板，越来越多的供应商加入了“淘金”
大军，而B2B平台为了所谓的照顾客户体验，根据客户的搜索关键词，
推荐同类搜索结果，引导买家去了解，比较，砍价。

     
      很多部分企业成为了炮灰！
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总结：

                         利用，榨干其价值，为我服务！
    基于其买家关注，宣传快速的特点，B2B平台我们一定要使用的。

    但是，是我们利用工具，而不是工具圈住我们。

    某平台，动辄收取企业几十万，使其没有资金和精力再去研究其他的
平台或者宣传方式。也就是这些企业除了会用B2B平台，其他的一概
不会！当你必须依赖于一个东西生存的时候，你就会被其绑死！继续
投入，效果并不是很好，投入提多，压力又太大，不投入又不会其他
的方法！

      宣传要多种方法相结合，B2B+SEO+收费Adwords+SNS
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如何最大限度利用收费B2B：

                       收费平台的选择和使用
 要选择B2B平台进行投资，先要看其流量来源：
    例如Alexa.com,既然是国际贸易，流量应该是国外居多，
才是优选。

 二级域名要选择好，一般来说平台都会给你一个二级域名
例如，hexamine.b2bname.com,尽量用产品名称作为二
级域名，这样有利于google抓取关键词的时候抓取到。
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如何最大限度利用收费B2B：
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如何最大限度利用收费B2B：

 产品要多发，关键词要长尾
    收费b2b平台一般不限制产品数量，或者限制也差不多有
几千个，这些数量对于一个企业来说，可以发足够多的产
品！

     单一产品，如何重复发：

     答：长尾词！

     长尾词的组成原则：用途类，参数类，型号类，卖点类，
材料类，产地类，经营者类型类……

      



Page  8

如何最大限度利用收费B2B：

为什么要用长尾词：

      1.一般认为客人搜索的越专业，越细致，越有意向；
      2.大词竞争太激烈，绕开竞争；
      3.描述产品特点，增强客户信心，吸引他打开浏览！
         举例：
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如何最大限度利用收费B2B：

               众匈荧跳（外省操弄屏烧亦咽玫办缅滴忶

1.着重表现功能性：商品的价值所在，例如饰品，是为了美观，要模特带上以展
示；例如某些粘合剂，就要是粘合强度大，固化速度快，可以做破坏性试验
加以演示……

2.图文并茂的表现其功能性：就说服力而言，文字＜图片＜视频。编辑过的图片，
精美，整齐，彰显专业！把你要说的话，想要用文字表达的意思变成图
片……

3.把产品的亮点放在描述的最前端：一方面可以吸引客户继续读下去，另一方面，
google抓取的时候很多时候会把描述抓取为搜索结果。

   
     如图：
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如何最大限度利用收费B2B：
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如何最大限度利用收费B2B：

 在描述的开头对关键词进行必要的重复：当然有些模板会
自带这个功能

 某些平台，不会这样抓取，而是抓取一些固定格式的内容，
以人为影响搜索结果

 这个原理在网站建设中同理
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如何充分利用免费B2B

 免费B2B我们主要利用其三个功能：

1.再差的B2B平台的权重也会高于企业网站，提升排名，增
加曝光量。把广告做到受众更广的媒体上

2.外链，SEO需要。

3.增加企业知名度。客户会拿公司名称进行搜索。
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免费B2B具体技巧：

 拿关键词去google搜索，从前往后依次注册！
 注册后，必须留下网址（外链）和产品。google会根据发
布的产品进行判断相关度，相关度越高，这个外链的质量
越高。

 图片打水印，联系方式的水印。普通用户看不到联系方式，
所以图片加水印，方便客户获取联系方式。

 统计，记录。

 其他同于收费B2B：

1.关键词 2.二级域名
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B2B以外企业的其他出路：

                    羊为繁碎斜松普（B2B丹费动

廷碎+SEO６阅挪竖弓掷曲戴发沃退。B2B吊杯好棒（使好
alibaba。B2B繁碎（亡通尤映（下亡通尤瓦拷泛央二繁
簿。组羊为繁碎（䶅瓦埠儱诵曲义名（伙䶅瓦亦牙搞库（
锐敛野竟眼。

丢丧框快６

办缅忶繁碎命臣遣垃繁碎６
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功能型网站和营销型网站
办缅垃繁碎６

仅仅是拿来展示产品，建完之后所有的SEO都需要自己做，或者再进行二次外包。90%是
功能型网站，而且很多公司网站很简单，错误很低级。

后期要自己做内链，外链，软文推广，等等。

臣遣垃繁碎６

全部外包，专业的人做专业的事情！节省外贸员的时间，做其他更重要的事情！

专业公司会承担从网站制作，内部框架优化，外部宣传各种事项，这样的网站费用会远远
超过功能型网站，但是更加专业，功能更强大，更贴近搜索引擎。排名表现会更好。

怍义（葡久肌通（葡肌敛野♀映宝劈玫肌通（残宝劈玫肌敛野（残通残宝劈玫肌
炮敛野每每献概贵她♀
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SNS推广

 国际版的有Facebook,Linkedin,Twitter

 facebook个人版的运用。

 facebook企业版的注册和运用

 尤其是linkedin，全球最大的商人社区，建立公司页面，
展示公司形象，建立showcase，或许能成为营销利器！
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Linkedin企业版

 企业版的注册

 Showcase的建立和使用

 搜索潜在客户，邀请添加

 经常发布有用处的信息，吸引客户关注

 加入一些Groups，尽量创造更多的机会进行交流
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YOUTUBE营销

 上传视频到Youtube

google已经收购Youtube，会给Youtube很高的权重

 Google+营销

注：都需要翻墙
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零碎细节
 移动客户端宣传
    
   越来越多的客户通过移动客户端访问企业站。

    移动客户端包括App，二维码，等等，尽量创建。
     
    wordpress提供收费功能，一键创建手机网站。

 第三方统计软件

    没有第三方统计软件如何查看宣传效果

    常见的第三方软件有CNZZ站长工具，Google Analytic等。
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致各位：

 各位可根据关键词去我的博客搜索详细文章，
www.jacindustry.org，微博@jacindustry

 转载请标明，免费分享联盟原创


